
Targi 

NOWE ROZWI� ZANIA DLA NAJWI� KSZYCH 
TARGÓW BRAN� Y MEBLARSKIEJ



MEBLE dotychczas – jakie by
y?

� P
atny wjazd na teren targów wy
� cznie dla wystawców

� P
atny wst� p na teren targów dla zwiedzaj� cych

� Parking dla zwiedzaj� cych oddalony od terenów targowych, p
atny

� Brak odpowiedniego klimatu dla prowadzenia rozmów handlowych

� Trzy grupy zwiedzaj� cych o odmiennych oczekiwaniach 
i zainteresowaniach: 

� Czerwcowy termin targów

• projektanci wn� trz, architekci 

• kupcy meblowi

• klienci ostateczni



� IMM Niemcy - koniec stycznia

Terminy targów meblowych do tej pory

� MIFF Malezja - pocz� tek marca

� CIFF Chiny – druga po
owa marca

� MOBITEX Czechy - pocz� tek kwietnia

� Isaloni W
ochy - po
owa kwietnia

� MEBLE Polska - pocz� tek czerwca



Targi MEBLE POLSKA – oferta trzeciej 

pot � gi eksportowej w Europie, czwartej na 
� wiecie!

Na podstawie opinii wystawców i zwiedzaj� cych 
zebranych podczas rozmów oraz bada� prowadzonych 
od pa� dziernika 2008 do maja 2009 oraz w czasie 
targów MEBLE 2009 powsta
a formu
a targów, 
spe
niaj� ca oczekiwania bran� y meblarskiej.



MEBLE POLSKA 2010

Co zmieniamy?

WSZYSTKO!





� nowy termin 16 – 19 luty 2010 

� cztery dni - od wtorku do pi� tku 
(bez soboty)

� formu
a kontraktacji B2B

� nowy sposób prezentowania oferty

� nowy sposób lokalizacji



Nowy termin 16 – 19 luty 2010
dla wystawcy

� Promocja nowych wzorów na pocz� tku roku

� Zamówienia i testowanie rynku na nowy sezon 2010



Nowy termin 16 – 19 luty
2010
dla zwiedzaj� cego

� Zamawianie nowych kolekcji na pocz� tku roku

� Towar szybciej trafia do salonów sprzeda� y

� Testowanie rynku w pierwszej po
owie roku – u
atwia 
podejmowanie decyzji przy zamówieniach na drug� po
ow�
roku



4 dni – od wtorku do pi � tku
dla wystawcy
� Wracamy do poprzedniego, sprawdzonego 

rozwi� zania od wtorku do pi� tku

� Pracujemy w dni robocze

� Zsynchronizowanie obecno	 ci zwiedzaj� cych – kupców 
meblowych z targow� aktywno	 ci� wystawców



4 dni – od wtorku do pi � tku
dla zwiedzaj� cego

� Od wtorku do pi� tku – dni robocze

� 	atwiej spotka 
 partnerów z bran� y i wymieni
 pogl� dy

� Przegl� d oferty bran� y meblowej dost� pny w  jednym miejscu 
i czasie



Formu
a kontraktacji B2B
dla wystawcy
� Zdefiniowana grupa zwiedzaj� cych – tylko kupcy meblowi

� Bezp
atne wej	 cie i wjazd na Targi

� Aktualizowana informacja o potwierdzonych wizytach kupców 
meblowych na specjalnej stronie internetowej – profesjonalny 
matchmaking

� Mo� liwo	
 przygotowania oferty dla konkretnych zwiedzaj� cych 
oraz zaplanowania spotka� handlowych



Formu
a kontraktacji B2B
dla wystawcy

� Bezp
atny ca
odzienny catering – punkt gastronomiczny 
w ka� dej hali

� Pula bezp
atnych zaprosze� do dyspozycji wystawcy

� Wieczorem wspólne spotkania przy muzyce i nie tylko...



Formu
a kontraktacji
dla zwiedzaj� cego

Program HOSTED BUYERS



Program HOSTED BUYERS
� Bezpo	 redni kontakt telefoniczny i mailowy z kupcami 

meblowymi, wysy
ka zaprosze� na posiadane bazy adresowe 
kupców meblowych z Polski i zagranicy

� Akwizycja zagraniczna – Niemcy, Belgia, Holandia, Francja, 
Wielka Brytania, Austria, Szwajcaria, Czechy, S
owacja, Litwa, 
	otwa, Estonia, Bia
oru 	 , Ukraina

� Udzia
 w programie matchmakingowym – rejestracja kupców 
w specjalnym programie on-line

� Uzyskanie potwierdzenia przyjazdu i wysy
ka pakietu –
bezp
atne wej	 cie, wjazd i ca
odzienny catering



Program HOSTED BUYERS
� Zwiedzaj� cy – Pakiety specjalne – pokrycie kosztów przyjazdu 

i pobytu – hotel dla grup zakupowych, np. BEGROS, ATLAS, 
GARANT MÖBEL, LUTZ 

� Organizowanie spotka� konkretnych firm przed przyjazdem na 
targi, aktualizowana strona internetowa z wystawcami, specjalny 
program internetowy

� Zapewnienie obecno	 ci 3000 kupców meblowych z Polski 
i zagranicy



� Polska

� Niemcy

� Belgia

� Holandia

� Francja

� Wielka 
Brytania

� Austria

� Szwajcaria

� Czechy

� S
owacja

� Litwa

� 	otwa

� Estonia

� Bia
oru �

� Ukraina



Nowy sposób prezentowania oferty
„sprzedajemy meble, nie wygl� d stoiska”

� Podzia
 pawilonu na stoiska modu
owe o powierzchni 
49 m2 lub 100 m2







Nowy sposób prezentowania oferty
„sprzedajemy meble, nie wygl� d stoiska”

� Stoiska z gotow � zabudow � jednolit� dla oferty prezentowanej
na targach



98 m2



196 m2





200 m2



400 m2





Nowy sposób prezentowania oferty
„sprzedajemy meble, nie wygl� d stoiska”

� Wyk
adzina, pomalowane � ciany wykonane ze sklejki, 
logotyp lub nazwa firmy, ma
e zaplecze na ka� dym stoisku





Nowy sposób prezentowania oferty
„sprzedajemy meble, nie wygl� d stoiska”

Mo� liwo	
 wynajmu powierzchni 

bez zabudowy

od 20 m2 do ca
ego pawilonu



Nowy sposób lokalizacji

Lokalizacja targów 

MEBLE POLSKA 2010

w sze	 ciu pawilonach





1500 miejsc 
parkingowych



Parking buforowy

1000 miejsc parkingowych
350 m od MTP


